
 

NIETZER® unter seiner Marke Startup Lawyers® begleitet im deutschen und 
angelsächsischen Transaktions- und Gesellschaftsrecht Gründer von Startups bei ihren 
Überlegungen zur Gründung eines Unternehmens wie bei der Gründung selbst, Gründer 
und Investoren (wie z.B. Business Angels, Family Offices, Corporate und Venture Capital) 
im Rahmen der finanziellen Beteiligung an ihrem Startup oder bei der Veräußerung von 
Gesellschaftsanteilen an Finanzinvestoren oder strategische Käufer. 
 
Die diesbezügliche Expertise von NIETZER® basiert nicht nur auf der Erfahrung aus mehr 
als zwei Jahrzehnten mit unzähligen Terms Sheets, Beteiligungsverträgen, 
Finanzierungsrunden, Exitverhandlungen und Begleitung zahlreicher Startups im oftmals 
emotionalem Auf und Ab eines Gründerlebens, sondern auch auf der eigenen fast ebenso 
langen Investorentätigkeit des Namensgebers. NIETZER® weiß daher, wann es 
unternehmerisch Sinn macht kommerziell oder vertraglich hart zu verhandeln, 
pragmatisch und zielorientiert einen Kompromiss zu akzeptieren oder auch einmal in 
Krisenzeiten unter den Gründern wie auch zwischen Gründern und Investoren zu 
vermitteln. NIETZER® kann beim Vernetzen in der bundesdeutschen „Startup-Szene“ 
unterstützen und Sparringspartner in den unterschiedlichen Lebenszyklen eines 
Unternehmens sein, der dieselbe Sprache spricht.  
 
Darüber hinaus berät NIETZER® im operativen Geschäft eines Startups im Handels-, 
Vertriebs-, Arbeits- und Datenschutzrecht sowie Vertragsrecht (auch in den Bereichen 
Forschung und Entwicklung, IT) und im Bereich Intellectual Property. NIETZER® legt dabei 
Wert auf pragmatische Handlungsempfehlungen, Effizienz, Erreichbarkeit, Augenmaß und 
Erfolgsorientierung.  
 
Um der je nach Entwicklungsphase spezifischen Liquiditätsplanung eines Startups wie 
aber auch der Gründer Rechnung zu tragen, ist NIETZER® für verschiedene 
Vergütungsmodelle offen.  
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